
 

Neues Partnerportal von Elovade: Frisches Design 

und verbessertes Nutzererlebnis 

Der Value Added Distributor präsentiert sein Partnerportal im neuen Look-and-Feel 

und startet damit die Entwicklung einer Partner-Cloud-Plattform.  

Elovade hat das Design seines Partnerportals komplett überarbeitet, um es noch moderner, intuitiver 

und übersichtlicher zu gestalten. Die überarbeitete Version bietet den Partnern eine verbesserte 

Nutzererfahrung und erleichtert die Verwaltung ihrer Aufgaben deutlich. Für die Zukunft soll das Portal 

umfangreich ausgebaut werden. 

 

Wetzlar, 29. Juni 2024 – Der auf IT-Security und Cloud-Services spezialisierte Distributor Elovade 

stellt sein überarbeitetes Partnerportal vor, das durch ein klares, modernes Design überzeugt. Die 

Überarbeitung sorgt nicht nur für eine optimierte Benutzererfahrung durch eine leichtere Orientierung, 

sondern auch für eine ansprechende Optik. Die neue Gestaltung erleichtert es den Nutzern, sich 

schnell zurechtzufinden und wichtige Informationen auf einen Blick zu erfassen. 

Besserer Überblick, neue Menüführung und weitere Features 

Ein zentrales Element des neuen Partnerportals ist das übersichtliche Dashboard. Hier erhalten 

Partner von Elovade eine kompakte Übersicht über auslaufende Lizenzen und andere anstehende 

Aufgaben. Dies ermöglicht die schnelle Bearbeitung zeitkritischer Aufgaben und steigert die 

Produktivität. Darüber hinaus wurde die Menüführung des Partnerportal überarbeitet, um eine noch 

schnellere und intuitivere Navigation zu ermöglichen. Alle wichtigen Funktionen und Informationen 

sind nun mit wenigen Klicks erreichbar, was den Arbeitsfluss der Nutzer deutlich verbessert. Die 

vereinfachte Menüstruktur trägt dazu bei, dass Nutzer weniger Zeit mit der Suche nach Informationen 

verbringen und sich mehr auf ihre Kernaufgaben konzentrieren können. Auf dieser ersten Version des 

neuen Portals aufbauend werden sukzessive weitere Features hinzugefügt und der Funktionsumfang 

des Portals weiter ausgebaut. 

Auf dem Weg zur Cloud-Services-Plattform der Zukunft 

Der Relaunch des Partnerportals, das Shop, Account- und Lizenzverwaltung integriert, markiert den 

Beginn der Transformation hin zu einer umfassenden Cloud-Services-Plattform. Im Rahmen der 

fortlaufenden Entwicklung wird das Partnerportal schrittweise zur Plattform ausgebaut, um Partnern 

eine noch umfassendere und nahtlose Nutzung aller Services zu ermöglichen. 

"Mit dem neuen Design unseres Partnerportals setzen wir einen neuen Standard für 

Benutzerfreundlichkeit und Optik. Unser Ziel ist es, unseren Partnern die bestmögliche Unterstützung 

zu bieten und ihre Arbeit so einfach und effizient wie möglich zu gestalten," sagt Philip Weber, CEO 

bei Elovade. "Dazu gehört auch, dass das Partnerportal nun optisch an unser Control Panel angelehnt 

ist, mit dem unsere Partner die hauseigenen EL-Services administrieren können. Mit dem 

schrittweisen Ausbau zur Cloud-Services-Plattform machen wir einen bedeutenden Schritt hin zu einer 

noch engeren und produktiveren Zusammenarbeit mit unseren Partnern." 

Mit diesen Neuerungen zeigt Elovade einmal mehr, dass die Bedürfnisse und Erwartungen der 

Partner im Mittelpunkt stehen. Das überarbeitete Partnerportal unterstreicht die Mission des VADs, 

ihren Partnern innovative und benutzerfreundliche Lösungen auf Augenhöhe zu bieten. 

  



Über Elovade  

Elovade ist einer der führenden Value Added Software-Distributoren in Europa mit einem Schwerpunkt 

auf IT-Sicherheit und Cloud-Dienstleistungen. Mit 150 Experten in Deutschland, Italien, Schweden und 

der Schweiz unterstützt Elovade tausende IT-Dienstleister und Systemhäuser in ganz Europa bei 

Verkauf und Implementierung von Software. Partner profitieren von einem umfassenden 

Serviceangebot, das von Schulungen, Workshops und einer digitalen Lernplattform bis hin zu Audits 

und vor-Ort-Integrationen in Zusammenarbeit mit den Partnern reicht. Darüber hinaus unterstützt 

Elovade Softwareanbieter bei der Einführung neuer Produkte in Europa durch geeignete Marketing- 

und Vertriebsstrategien und sorgt so für eine stetig wachsende Markenbekanntheit im Channel. 

www.elovade.com I www.elovade.com/de-ch I www.elovade.it I www.elovade.com/sv  

 

Für zusätzliche Informationen oder zur Vereinbarung eines Interviews mit der Geschäftsführung 

wenden Sie sich bitte an Ihren Pressekontakt unter jgriebel@riba.eu oder 0261-96 37 57-12. 

 

 

Philip Weber, CEO bei Elovade 
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